广东泽盛药业有限公司

广东泽盛药业有限公司成立于2003年，是一家集研、产、销为一体的有GSP认真的专业化和网络化的医药企业。公司主营的范围包括中成药、化学药制剂、健康食品和医疗器械等的批发和零售。公司主营品种有30多个，包括抗肿瘤类、骨科类、妇科类、抗病毒类、抗生素类、呼吸道类等等。

产品通过我们全国各地的省区、市区及地县三级的销售网络进行推广。另外，我们还有专业的学术推广团队，定期组织各种形式的学术会议，通过广泛的学术推广，加深医学专家和医疗工作者对产品的认知和了解。

我们期待有梦想和勇于拼搏的您加入泽盛的舞台！您有能力，我有空间！

薪资待遇及个人成长计划：

1、薪资待遇：与能力对等的薪资待遇 + 绩效奖金；

2、工作时间：09:00 -12:00，13:30 -17:30，7小时工作制；

3、节假休息：按国家节假日规定休假；

4、五险一金：入职即缴；

5、身心健康：不定期组织活动，注重身心健康；

6、午餐补助：20元/天；

7、年终奖励：设优秀员工奖；

8、个人成长计划：享受岗前免费培训，在岗技能培训；拥有广阔的个人发展空间。

联系人：人事部刘小姐、陈小姐

联系电话：020-87767561、020-87305405

手机号码：13538866520、18826406013

邮箱：453448109@qq.com
公司地址：广州市越秀区东风东路836号东峻广场3座35层（地铁1号线杨箕村地铁站D出口附近，步行约8分钟左右即到。）
广东泽盛药业有限公司校园招聘
岗位一：业务助理（往地区经理方向发展）
计划招收：10人

岗位职责：

1、负责落实公司的营销目标，完成公司下达的销售任务；

2、负责所辖区域销售网络的开发、建立、扩展及管理，定期对拜访客户，并建立目标客户档案；
3、按公司固定按时完成各类报表的所需内容收集和填报；
4、及时反馈市场的动态及竞品的信息，并制定出辖区的销售计划；
5、负责公司产品的招投标等相关事务；
6、负责所辖区各类学术工作的开展；
7、协助客户做好售前、售中及售后服务；
8、完成公司安排的其他工作。

任职要求：

1、男女不限，年龄20-28岁，医学、药学及营销相关专业，专科以上学历；

2、具有良好的沟通和谈判能力；

3、具有良好的产品营销策划和推广能力；

4、对行业相关政策以及市场高度敏感，能及时有效地规避风险；

5、具有良好的执行能力。

福利待遇：

休假：按国家法定假日；

待遇：底薪+个人提成+差旅补助；
个人成长计划：地区经理——省区经理。
岗位二：市场助理（销售助理）

计划招收：5人
岗位职责：

1、协助及配合省区/地区经理/外包人员进行销售区域市场的开发与维护；

2、负责对销售区域市场信息以及招标信息收集、整理；

3、协助省区/地区经理的销售工作，完成销售指标；

4、协助市场部部长/销售总监制定本区域销售计划、产品招商计划；

5、负责销售数据输入与汇总，对销售数据的统计、归类、查询及统计分析；

6、宣传公司产品，介绍公司招商政策，寻找代理商；

7、按时完成公司布置的其他工作任务。

任职要求：

1、男女不限，年龄20-25岁，医学、药学及营销相关专业，专科以上学历；

2、具备熟练的计算机办公软件操作能力，数据分析能力强，对数据极具敏感性；

3、具备较强的工作责任心，出色的语言表达能力与沟通协调能力。

岗位三：学术推广专员

计划招收：5人

岗位职责：

1、对公司产品进行产品分析、优势卖点的提炼；
2、负责产品相关文献及前沿领域信息的检索、收集、整理和撰写，产品PPT的制作；
3、协助学术推广经理负责区域内科会、院会、省区学术会议的策划、组织和开展；
4、负责产品和竞品的市场信息收集；
5、负责定期对公司员工、销售经理进行产品知识培训；
6、及时向各区经理了解区域市场态势及竞品动态，对竞争产品进行市场调查与分析；
7、负责学术活动结束后效果的总结与改进，并提交相应报告；
8、负责定期梳理并更新产品培训课件；
9、根据业务需求，出差到各地组织学术活动。

任职资格：

1、男女不限，医药学相关专业，本科及以上学历；

2、有较好的语言表达能力以及逻辑思维能力，能独立组织各种类型的学术推广会议；

3、具有良好的沟通和演讲技巧、营造活跃的学术氛围；

4、具有较强的学习能力和应变能力，并能独立完成学术资料的编写和制作;

5、能够熟练使用各类办公软，尤其是PowerPoint的使用。

欢迎热爱并有志于在医药行业发展的同学加盟。
公司：广东泽盛药业有限公司

地址：广州市越秀区东风东路836号东峻广场3座35层

电话：020-87767561、87305405
手机：18826406013、13538866520、
邮箱：453448109@qq.com
公司网址：www.zggzbs.com
